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IMAGEN DE CLIENTE

Propuesta de Beneficios Mobil™



Propuesta beneficios

Con la utilización del Mobil XXX en la planta o en la flota, Cliente obtendrá beneficios anuales por valor de $XXXX en mayor productividad,  reducción en costos de mantenimiento, menor consumo de energía, menores riesgos por reducción de horas de exposición, menor impacto al medio ambiente. Etcect. 


















Puntos Relevantes

Después de haber (Resumen de como se levanto la información y cuando se realizado la visita a que planta y a que equipos.), estamos entregando la siguiente propuesta de beneficios con el objetivo de presentar a Cliente, los beneficios que logrará con la implementación de los lubricantes Mobil XXXX en los equipos XXX o motores XXX utilizados en (descripción de lo que hacen los equipos en tal planta o base).

Con el trabajo mancomunado entre su departamento de mantenimiento y los ingenieros de (Agente/Distribuidor) aplicando correctamente los productos Mobil de alto desempeño y los programas de soporte técnico; cliente obtendrá ahorros significativos en su operación por:

[image: safety]Seguridad
Reducción de horas de exposición (Horas) 

[image: environmental care]Cuidado del Medio Ambiente
Mejora ambiental  

[image: productivity]Productividad 
Mejora de ingresos (COP – USD) 


Los cálculos de los ahorros se establecen en el apéndice TCO

Situación
Descripción de los hallazgos encontrados de mayor a menor importancia para el cliente, no le incluya recomendaciones – sea imparcial

Recomendación 
Con base en los resultados del estudio de planta o de la información Agente/Distribuidor recomienda: 

1. Colocar la recomendación que ayudará a mejorar u optimizar los hallazgos y le generará beneficios cuantificables puntuales por XXXX 
2. Puede ser más una recomendación.
3. XXX


Agente/Distribuidor agradece al equipo de Cliente por su ayuda en la realización de esta (inspección o visita o a conseguir la información). Apreciamos la oportunidad de estar al servicio de Cliente.

Respetuosamente, 



Agente/Distribuidor
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Discusión 
Para obtener los beneficios económicos descritos anteriormente se requieren productos y servicios de alto desempeño Mobil que efectivamente logren optimizar sus procesos. 

(Esta discusión incluye la descripción de como las características y/o ventajas que tienen los productos Mobil que  soportan las(s) recomendación(es), para lograr los beneficios específicos y cuantificados)
Ejemplo : Las propiedades anti desgaste del Mobil PegasusTM 805 Ultra proporcionan una excelente protección a componentes sobrecargados como trenes de válvulas, pistones, camisas, cojinetes y trenes de engranajes, permitiendo que se amplíen los tiempos de Overhaul al menos en 10% .

Conclusión 

De dos a tres  conclusiones relevantes a los hallazgos y beneficios . 












Apéndices 
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		Potencial mejora del medio ambiente
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